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Saociéte
d'aide au développement
de la collectivité

VALLEE-DE-L'OR





Mon plan

d'affaires
La planification

du lancement

d'une entreprise
Pour des renseignements :
SADC de la Vallée-de-l'Or inc.


1740, chemin Sullivan, suite 1200

Val-d'Or (Québec), J9P 7H1

Tél. : (819) 874-3676


Téléc. : (819) 874-3670


Site Web : www.sadcvdo.com

	NOM DU PROJET :
	


ADRESSE PRÉVUE DU LIEU D'AFFAIRES :
	RUE :
	

	VILLE : 
	

	CODE POSTAL :
	

	TÉ LÉPHONE :
	

	TÉLÉCOPIEUR :
	


1.
RÉSUMÉ DU PROJET  (Maximum : 1 page synthèse à produire lorsque vous avez terminé de compléter le document - incluant de l'information sur votre idée, à quel besoin elle répond, votre localisation, votre marché, le coût de votre projet et votre mise de fonds, quand, avantages, rentabilité, le nom du promoteur)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


2. MISSION (RAISON D'ÊTRE) ET DESCRIPTION DE L'ENTREPRISE

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


3. BREF HISTORIQUE DANS LE CAS D'UNE ENTREPRISE EXISTANTE

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


4.
RÔLE ET OBJECTIFS DU (DES) PROMOTEUR(S)
	Promoteur(s) :
	
	
	

	No d'ass. sociale :
	
	
	

	Date de naissance :
	
	
	

	Adresse :
	
	
	

	
	
	
	

	Code postal :
	
	
	

	Téléphone :
	
	
	

	Télécopieur :
	
	
	


4.1 Rôle des promoteurs (Qui s'occupe des achats, de la comptabilité, de la promotion, etc.)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


4.2 Vos objectifs, vos motivations (Pourquoi voulez-vous devenir entrepreneur ?)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


5.
CALENDRIER DES RÉALISATIONS (Description des étapes et des dates les plus importantes)

	Étapes
	
	Date

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


6.
FORME JURIDIQUE
Forme juridique retenue
:  








Raisons motivant ce choix : 



                

       
 

7.
RÉPARTITION DE LA PROPRIÉTÉ
	Noms des détenteurs
	
	Forme de participation
	
	%

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


8.
ÉVALUATION DU MARCHÉ
8.1
Description des produits et/ou services (Décrire leurs utilisations et leurs avantages, développement futur, description de l'ensemble des produits et/ou services avec les particularités)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


8.2 Description de la clientèle visée (âge, sexe, revenu, profession, nombre d'enfant(s), scolarité, style de vie, description des changements sociaux (baisse de la natalité) et leurs effets)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


8.3 Marché visé (limite géographique du marché, population du secteur (nombre de clients potentiels), quelle est l'évolution du marché (hausse, statut quo, baisse), demande potentielle, actuelle et future, marché total en $ et en nombre de personnes)

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


8.4
Les concurrents (directs et indirects) (Quelles sont les forces et faiblesses de vos concurrents en terme de : réputation, qualité, prix/expérience, localisation, service, etc.)

Nom et Emplacement : 







	Forces
	
	Faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Nom et Emplacement : 







	Forces
	
	Faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Nom et Emplacement : 







	Forces
	
	Faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	


8.5
Votre entreprise (ex.:  vos avantages concurrentiels)
Nom et Emplacement : 







	Forces
	
	Faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	


9.
LE MARKETING
9.1
Stratégie commerciale (circuit de vente, distribution, comment faire pour que votre produit soit accessible ?)

	

	

	

	

	

	


9.2
Publicité - Promotion (Pour chaque clientèle visée, déterminer de quelle façon vous comptez atteindre vos clients et quelles forces de vos produits et/ou services vous allez exploiter, publicité vs clientèle, médias : qui, combien, coût, budget annuel)

	

	

	

	

	

	

	

	


9.3
Stratégie de prix (escompte de quantité, politique de crédit, sur quelle base le prix est fixé : prix de revient, concurrence, coût de remplacement, justifier les écarts avec ceux des concurrents)

	

	

	

	

	

	


10.
VOTRE PART DU MARCHÉ VISÉ (EN %) (Justifier en fonction des # 8 et 9)

	

	

	

	

	

	

	

	


11.
PRÉVISION DES VENTES ANNUELLES
11.1
L'année 1
	Types de produits et/ou services
	
	Quantité
	X
	 Prix
	
	Total

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Total année 1
	
	
	
	


11.2
L'année 2 

	Types de produits et/ou services
	
	Quantité
	X
	 Prix
	
	Total

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Total année 2
	
	
	
	


12.
MATÉRIAUX ET FACTEURS DE PRODUCTION (liste des équipements, matériaux requis, disponibilité, coût, qualité, quantité, inventaire de départ)

	

	

	

	

	

	

	

	

	


12.1
Approvisionnements (liste des fournisseurs, conditions d'achat, transport, coût, disponibilité, etc.)

	

	

	

	

	

	

	


12.2
Capacité de production (Combien d'items ma machine peut-elle faire ?  Combien de client puis-je rencontrer et combien d'heures puis-je travailler ?

	

	

	

	

	

	


13. Emplacement du lieu d'affaires  (description du local, superficie de vente, achalandage, améliorations locatives (coût), raison du choix, coût du loyer)

	

	

	

	

	

	

	


14. Direction et organisation (nombre d'employés, coût horaire, description des tâches, horaire de travail, etc.)
	

	

	

	

	

	

	

	


14.1
Obligation de l'entreprise (lois et règlements régissant l'entreprise, permis municipaux, provinciaux et fédéraux nécessaires à l'exploitation de votre entreprise)
	

	

	

	

	

	

	


15.
COÛT ET FINANCEMENT DU PROJET (Situation au démarrage)
Sous la colonne "COÛT", indiquer de façon détaillée à quoi seront utilisés les fonds, et sous la colonne "FINANCEMENT", indiquer les sources envisagées de financement.

	Coût
	
	
	
	Financement
	
	

	Fonds de roulement
	
	
	
	Emprunts à court terme
	
	

	Frais de démarrage
	
	$
	
	Institutions financières
	
	$

	Encaisse
	
	
	
	Autres
	
	

	Inventaire
	
	
	
	-
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Actifs à acquérir
	
	
	
	Emprunts à long terme
	
	

	Matériel roulant
	
	
	
	Institutions financières
	
	

	Mobilier 
	
	
	
	Autres
	
	

	Bâtiment
	
	
	
	-
	
	

	Améliorations locatives
	
	
	
	
	
	

	Équipements
	
	
	
	Subventions
	
	

	Terrain
	
	
	
	-
	
	

	Autres
	
	
	
	-
	
	

	-
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Mise de fonds
	
	

	Actifs possédés
	
	
	
	En argent
	
	

	-
	
	
	
	En actifs
	
	

	-
	
	
	
	Autres
	
	

	-
	
	
	
	-
	
	

	Total
	
	$
	
	Total
	
	$


Marge de crédit : __________________ 

COÛT DU PROJET = FINANCEMENT ACCESSIBLE
ANNEXES
Annexe 1 : 
Bilan personnel
Annexe 2 : 
Bilan pro-forma
Annexe 3 : 
État prévisionnel des résultats
Annexe 4 : 
Hypothèses des dépenses d'exploitation

Annexe 5 : 
Budget de caisse (1an)

Annexe 6 :
Curriculum vitae
Annexe 7 : 
Votre situation financière personnelle
N.B. : 
Veuillez fournir avec le présent formulaire tous les autres documents que vous jugez nécessaire.
BILAN PERSONNEL
 ANNEXE 1
Nom : 






ACTIF



Dépôt (caisse, banque, autres)
                    $

Actions (valeur au marché)
                   
Obligations
                   
R.E.E.R.
                   
Assurances-vie (valeur de rachat)
                   
Automobile (valeur marchande)
                   
Année:                    Marque:                 
Immeuble (valeur marchande)
                   
Autre éléments de l'actif : -
                   
TOTAL DE L'ACTIF

                   $

PASSIF
Emprunts personnel (auto)

Caisse ou banque
                   $

Versements mensuels:                
Emprunts personnels (mobiliers)
                  
Impôts ou taxes exigibles
                  
Versements mensuels:                
Compagnie de crédit,

cartes de crédit
                  
Particulier, autres
                  
Versements mensuels:                
Autres comptes à payer
                  
Hypothèque(s)
                  
Versements mensuels:                
Autres éléments du passif:
                  
(détails)

TOTAL DU PASSIF

                   $

VALEUR NETTE (Actif -Passif)

                   $   

  TOTAL (Passif + valeur nette)

                   $

ACTIF = PASSIF + VALEUR NETTE
Signature:                                                                              Date:                

BILAN PRO-FORMA
 ANNEXE 2
	ACTIF
	Ouverture
	
	Année 1

	À COURT TERME
	
	
	

	Encaisse
	$
	
	$

	Inventaires
	
	
	

	Comptes clients
	
	
	

	TOTAL DE L'ACTIF À COURT TERME
	$
	
	$

	IMMOBILISATIONS
	
	
	

	Immeuble et terrain
	
	
	

	Machinerie et équipements
	
	
	

	Matériel roulant
	
	
	

	Ameublement
	
	
	

	Équipement informatique
	
	
	

	Autre(s) : -
	
	
	

	TOTAL DES IMMOBILISATIONS
	$
	
	$

	TOTAL DE L'ACTIF
	$
	
	$

	PASSIF
	
	
	

	À COURT TERME
	
	
	

	Marge de crédit
	
	
	

	Compte à payer
	
	
	

	TOTAL DU PASSIF À COURT TERME
	$
	
	$

	À LONG TERME
	
	
	

	Dette à long terme #1
	
	
	

	Dette à long terme #2
	
	
	

	TOTAL DU PASSIF À LONG TERME
	$
	
	$

	TOTAL DU PASSIF
	$
	
	$

	AVOIR DES PROPRIÉTAIRES
	
	
	

	Avoir au début de la période
	
	
	

	Plus : Apports
	
	
	

	Moins : Prélèvements
	
	
	

	Bénéfice (perte) de l'exercice
	
	
	

	Avoir à la fin
	$
	
	$

	TOTAL DU PASSIF ET DE L'AVOIR DES PROPRIÉTAIRES
	$
	
	$


ÉTAT PRÉVISIONNEL DES RÉSULTATS
 ANNEXE 3
	
	ANNÉE 1
	
	ANNÉE 2

	REVENUS (Produits, services)
	$
	
	$

	
	
	
	

	COÛT DES MARCHANDISES VENDUES
	
	
	

	Stock au début de la période
	
	
	

	Plus : achats de marchandises
	
	
	

	Moins : Stock à la fin de la période
	
	
	

	COÛT DES MARCHANDISES VENDUES
	$
	
	$

	BÉNÉFICE BRUT
	$
	
	$

	FRAIS D'EXPLOITATION
	
	
	

	Salaires et charges sociales
	
	
	

	Loyer
	
	
	

	Électricité et chauffage
	
	
	

	Taxe d'affaires et permis
	
	
	

	Publicité et promotion
	
	
	

	Voyages et déplacement
	
	
	

	Entretien et réparation du matériel roulant
	
	
	

	Téléphone
	
	
	

	Assurances
	
	
	

	Papeterie
	
	
	

	Honoraires professionnels
	
	
	

	Amortissement
	
	
	

	Frais bancaire
	
	
	

	Intérêts sur emprunt
	
	
	

	Autre #1 -
	
	
	

	Autre #2 -
	
	
	

	TOTAL DES FRAIS D'EXPLOITATION
	$
	
	$

	BÉNÉFICE AVANT IMPÔT
	$
	
	$


HYPOTHÈSES DES DÉPENSES D'EXPLOITATION
ANNEXE 4
	Salaires
	

	Charges sociales
	

	Loyer
	

	Assurances
	

	Électricité et chauffage
	

	Téléphone
	

	Impôt foncier
	

	Permis
	

	Entretien et réparation
	

	Honoraires professionnels
	

	Publicité
	

	Papeterie et frais de bureau
	

	Frais bancaire
	

	Intérêts sur prêt
	

	Prélèvements
	

	Dividendes
	

	Amortissement
	

	Impôts
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Budget de caisse (1 an prévisionnel)
ANNEXE 5
	
	TOTAL
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	ENCAISSE DE DÉBUT
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	RECETTES :
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ventes (produits & services)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Mise de fonds
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Subvention(s)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Emprunt à court terme
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Emprunt à long terme
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	DÉBOURSÉS :
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Achat de marchandises
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salaires et avantages sociaux
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Frais de déplacement
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Publicité et promotion
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salaires et avantages sociaux
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ent. & rép. des bât. & quipements
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Électricité et chauffage
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Loyer
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Assurances
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Taxes, licences et permis
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ent. & rép. du matériel roulant
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Fournitures d’atelier et petits outils
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Papeterie et dépenses du bureau
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Téléphone
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Honoraires professionnels
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Frais de déplacement
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Frais bancaires
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Intérêts (court terme)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rembour. des dettes à long terme
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autres
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


CURRICULUM VITAE
ANNEXE 6
 VOTRE SITUATION FINANCIÈRE PERSONNELLE
ANNEXE 7 
	DÉPENSES MENSUELLES
	
	ANNUEL
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Loyer-Hypothèque
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Taxes mun. et scolaires
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Chauffage et électricité
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Téléphone
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Câblodistribution
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Assurance - habitation
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Épicerie - Tabac - Alcool
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Entretien et réparation
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Paiement voiture
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Essence
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Immat. - permis de conduire
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Assurance - automobile
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Entretien du véhicule
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Vêtements (achat, nettoyage)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Enfants (éducation, etc.)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Restaurant
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Divertissements, cinéma, etc.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Argent de poche
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Soins médicaux - dentaires
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cadeaux
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Épargne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prêt 1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prêt 2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Carte(s) de crédit
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autre 1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autre 2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL DES DÉPENSES
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Évaluation du salaire annuel requis : 


$
 x 1.35 (Impôt))   =  


$
